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Des services de haute qualité en a� aires 
pour les entrepreneurs

Le saviez-vous?
Pourquoi enregistrer votre droit d’auteur?

« Poèmes, peintures, partitions musicales, prestations et 
programmes informatiques — voilà des œuvres de création 
précieuses qui méritent d'être protégées.
Bien qu'une œuvre originale jouit automatiquement d'un
droit d'auteur dès sa création, un certifi cat d'enregistrement
prouve que votre création est protégée par un droit d'auteur
et que vous en êtes le titulaire. Il peut être utilisé en cour 
comme preuve de propriété ». 

Source : Offi ce de la propriété intellectuelle
du Canada.

Pour en savoir plus, veuillez visiter le site Web :
www.opic.ic.gc.ca

Services de conseil au CAAE
Que vous soyez un entrepreneur 
débutant ou que vous ayez 
plusieurs années d’expérience, 
il vous arrive sûrement de vous 
poser des questions quant à la 
gestion effi cace et le rendement 
de votre entreprise. Les 
conseillers en affaires du CAAE 
sont là pour vous écouter et vous 
guider. Ils vous donneront des 
conseils et vous orienteront vers 
les ressources dont vous avez 
besoin. Et n’oubliez pas! Votre 
première consultation est gratuite!
Renseignement : www.caae.ca 

Une entreprise de chez nous
Galerie Belliveau

C’est en 2004 que la Galerie Belliveau a 
vu le jour. Cette galerie virtuelle connaît 
un grand succès à travers les œuvres de 
l’auteure qui combinent fi guratif et abstrait. 
Poussée par sa mère dès son plus jeune âge 
et inspirée par de grands artistes tels que 
Da Vinci, Monet, Poussin, entre autres, 
Nadine Belliveau est aujourd’hui une artiste 
de grande renommée. Peints sur des toiles 
aux couleurs vives, remplis de symboles, 

les tableaux de Mme Belliveau parlent d’eux même exprimant 
ainsi ses sentiments sur différents sujets. Afi n de faire connaître 
ses réalisations, l’artiste Nadine Belliveau travaille beaucoup 
en collaboration avec de nombreuses galeries, comme celle du 
lieu historique national du Canada de Grand-Pré, Alderney 
Landing, Père-Léger Comeau, entre autres, où elle montre son 
travail. D’ailleurs, du 26 novembre au 14 décembre 2011 ses 
œuvres seront exposées à la galerie ARTsPLACE au 396, rue 
George, à Annapolis Royal, une belle occasion pour aller faire 
sa connaissance et soutenir son travail.
Pour l’année à venir, Mme Belliveau espère ouvrir une galerie 
chez elle, à la Baie Sainte-Marie, et pourquoi pas, un studio pour 
enseigner et cultiver le goût du dessin et de la peinture au public.

Galerie Belliveau
17, Boîte 3, route 1, Pointe-de-l'Église, 
82, chemin Point, Nouvelle-Écosse
www.galeriebelliveau.com

Parler devant un public est une des appréhensions les plus fortes chez les personnes.
Allez-vous réussir à être clair et concis? Parviendrez-vous à convaincre votre public?
Une intervention se prépare sur le fond (le message que vous devez faire passer), mais aussi sur la
forme (de quelle manière vous faites passer vos idées), voici quelques conseils qui font appel au
bon sens :

- « Faites appel au raisonnement des gens ». Expliquez les choses et les raisons de leur existence.
Les gens aiment comprendre au lieu d’agir machinalement.

- « Répétez un bon leitmotiv ». Le fait de répéter à plusieurs reprises les objectifs communs ancrera
plus effi cacement votre message dans l'esprit des gens.

- « Parlez toujours de façon positive ». Même si l'image paraît triste, sombre ou impossible, les 
gens préfèrent les visions encourageantes. Chaque diffi culté est une occasion de se dépasser, 
chaque changement est l'occasion de relever un nouveau défi !

- « Évoquez une vision commune ». Pour ce faire, il faut régulièrement employer la première 
personne du pluriel. « Nous allons réaliser... Nous allons refaire… », par example.

Comment capter l'intérêt de votre auditoire?

Activités à venir

Déjeuners de réseautage

Venez vous former et rencontrer vos pairs!

Formation : « La difference générationnelle 

au sein des entreprises », Jeannot Chiasson 

du CAAE.

Clare : le 28 novembre de 8 h à 10 h au CAAE.

Argyle : le 29 novembre de 8 h à 10 h à 

l’Université Sainte-Anne, Tusket.

Renseignement : D
ave LeBlanc (902-769-3901) 

ou www.cdene.ns.ca/entrepreneuriat


