
Le CAAE offre de nombreux services aux entrepreneurs tels que des 
services de consultation pour les entrepreneurs qui veulent agrandir 

ou améliorer leur entreprise, de la documentation au sujet des sources de 
financement disponibles, de l’appui à la préparation de plans d’affaires et 
de marketing, des sessions de formation, etc.  Depuis le 1er avril 2009, le 
CAAE a mené, entre autres :   
- 32 sessions de conseils ;  
- 130 sessions de consultation ; 
- 51 visites d’entreprises ;    
- 5 sessions de formation.  
 
Le CAAE s’est également doté de 51 nouveaux clients depuis le début de 
l’année 2009 et a contribué au démarrage de deux nouvelles entreprises. 
Bravo !  
  

Plusieurs déjeuners ont eu lieu cet automne,  Par exemple, dans la  
région de Clare, M. Marc Robichaud de U.J. Robichaud et Fils Ltée a 
présenté en octobre un atelier au sujet de l’utilisation de l’Internet pour 
les entreprises qui veulent agrandir leurs marchés (marketing en ligne et 
l’importance des médias sociaux) tandis que M. Paul-Émile LeBlanc a  
offert une session d’information en novembre au sujet de BALLE-
Nouvelle-Écosse (Business Alliance for Local Living Economies).  Au Cap-
Breton, en août, M. Dan Roscoe de Scotian WindFields a examiné les 
possibilités d’investissement au sein du secteur d’énergie renouvelable en 
Nouvelle-Écosse. En septembre, M. René Babin a parlé de l’importance de 
l’Internet et des programmes de financement disponibles afin d’améliorer 
le marketing des entreprises via le Web. Finalement, en octobre, M. Alain 
Belliveau a invité les entrepreneurs de la région à discuter de la création 
d’un CEDIF. Le CDÉNÉ fait toujours la promotion de ces déjeuners dans 
ses bulletins d’information. Si vous êtes intéressés à présenter une session 
de formation ou si vous désirez plus de renseignements sur les prochaines 
sessions, contactez  Dave LeBlanc (Clare et Argyle) au (902) 769-3901 ou 
Philippe Haché (Cap-Breton) au (902) 224-4102.   

Conseils du CAAE   
 

Par Philippe Haché,  
conseiller en  
affaires, Cap-Breton  
(phache@cdene.ns.ca) 
 
 
Quelle est l’importance de la  
planification stratégique pour mon 
entreprise ?  
 
La planification représente définitivement 
un des défis les plus communs pour les 
petites et moyennes entreprises (PME), 
souvent dû au manque de temps ou de 
connaissances dans ce domaine. Concevoir 
un plan d’affaires permet aux entrepreneurs 
de mettre sur papier leurs idées concernant 
leur entreprise. Un nombre impressionnant 
d’entreprises ne possèdent toujours pas de 
plans d’action, d’opération, d’affaires, de 
relève, etc. Si vous ne possédez pas de plans 
stratégiques, dites-vous que l’effort investi 
dans une planification à court et long 
terme en vaut la peine :
- L’un des avantages d’une planification  
efficace est qu’elle permet de dresser un 
portrait de votre entreprise (ex : plan 
d’affaires) tout en anticipant les nouvelles 
tendances du marché.
- La planification permet d’orienter vos 
décisions conformément à vos objectifs et à 
la mission de votre entreprise.
- La planification permet d’orienter votre 
travail plus efficacement et agit en tant 
qu’élément de motivation envers la réalisa-
tion des résultats escomptés.
- La planification augmente les chances de 
survie des PME lors des premières années 
d’opération et permet de réduire le nombre 
de problèmes typiques que le gestionnaire 
prendra énormément de temps à résoudre. 
 
Bref, la planification à long terme démon-
tre que vous êtes un entrepreneur sérieux et 
dédié à diriger efficacement les opérations 
de votre entreprise.  

CAAE
Réseautage pour entrepreneurs 

Le CAAE a mis sur pied une série de déjeuners 
de réseautage économique qui ont lieu dans les 

régions acadiennes et francophones de la Nouvelle-
Écosse. Ces déjeuners sont une occasion pour les 
entrepreneurs de se rencontrer et de prendre  
connaissance des nouvelles idées et ressources qui 
existent pour leur donner du soutien. 
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